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Zu einem vollständigen und prüfbaren För-
derantrag gehören Plausibilisierungsunter-
lagen.  
Sie bestehen im Wesentlichen aus Ver-
gleichsangeboten für die einzelnen Maß-
nahmenbestandteile, die im Projekt Kosten 
verursachen.  
  

Vergleichbare Angebote erhalten Sie nur, 
wenn Sie zuvor ein Leistungsverzeichnis 
(LV) erstellt haben. 

Bei Baumaßnahmen sind Leistungsverzeich-
nisse auch sonst unerlässlich.  In Anlehnung 
daran sind sie für andere Leistungen, die im 
Projekt finanziert werden sollen, ebenfalls zu 
erstellen. 

Bei der Kostenschätzung für Ihr Projekt bei der 
Erstellung der Projektskizze haben Sie bereits 
viele Entscheidungen getroffen und schon 
erste Angebote eingeholt. Mit dieser Markter-
kundung können Sie nun entscheiden, was Sie 
genau benötigen und in welcher Ausführung. 
Was soll das Produkt können? 

Die Anforderungen an das Produkt müssen 
genau beschrieben werden. 

Ein Beispiel: 

Sie benötigen einen Computer. Welchem  

 

Zweck soll er dienen, Büroarbeiten oder Spiele 
oder Erfassung großer Datenmengen? Soll es 
ein Computer mit großem Bildschirm und Tas-
tatur sein oder ein Laptop? Oder eine Kombi-
nation aus beidem? Habe Sie besondere An-
forderungen an Arbeitsspeicher oder Grafik-
karte? 

Die erforderliche Leistung ist spezifisch 
und neutral ohne Hersteller– und Produkt-
bezeichnungen zu beschreiben.  

Ebenfalls werden die benötigten Mengen eines 
Produktes oder einer Leistung im Leistungsver-
zeichnis genau genannt. 

Im handwerklichen Bereich fallen neben Mate-
rialkosten auch Arbeitsleistungen an. Diese 
Kosten müssen ebenfalls abgefragt werden. 

Leistungen, die mit Pauschalen abgerech-
net werden, können nicht gefördert werden. 

Achten Sie schon im LV darauf, Stückpreise 
oder eine Leistung nach Stundensatz x Stun-
den (z.B. Baustelleneinrichtung) abzufragen. 

Nachdem Sie das alles entschieden und formu-
liert haben, erstellen Sie eine Liste, in der Sie 
die verschiedenen Positionen durchnummerie-
ren.  

Nun können Sie anfangen Angebote einzuho-
len. 

 

 


